CRITICA BIBLIOGRAFICA

“LOS CONTRATOS BANCARIOS DE APERTURA DE CREDITO
Y DESCUENTO"” por Jorge Labanca y Julio César Noacco, Edi-
ciones DEPALMA, Buenos Aires, 1964, 77 péginas.

1 — EL TEMA

No cabe duda del acierto de Labanca y Noacco en la eleccién del
tema. Lo referente a los contratos bancarios es materia poco desarro-
llada en la literatura juridica de nuestro pais (ver entre lo reciente
los trabajos de Pedro Mario Giraldi “Introduccién al estudio de los
contratos bancarios”, 1963, Abeledo-Perrot, y Juan Carlos Malagarriga
v Jorge Mario Santillan “Bancos y Sociedades Financieras”, Abeledo-
Perrot, 1964) y su tratamiento olvidado por lo general en el desarrollo
de los programas universitarios. Ello trae consigo el desconocimiento
de los temas generales de esa disciplina y, correlativamente, la exis-
tencia de una regulacion sélo conducida a veces por la practica ban-
caria, con apartamiento de las reglas legales que podrian aplicarse y
de los principios de derecho que regulan la materia.

Es natural que esa ausencia de particular interés por el tema sea
producto, por un lado, de la inexistencia de normas conecretas sobre la
mayoria de los contratos y operaciones bancarias y, por otro, de la
remisién a la literatura extranjera por quienes necesitan especializarse
en la disciplina en razon de sus ocupaciones.

Pero una y otra cosa no justifican por mas tiempo que se olvide
esta fundamental temética del comercio moderno, y esta obra y las
que hemos mencionado comienzan a abrir una brecha que sin duda
debe ampliarse en lo futuro en nuestra produccién juridica, llegando
a ocupar un lugar en los programas universitarios y en la mesa de
trabajo de todo estudioso del derecho mercantil,

2—LOS AUTORES

Como componentes de una nueva generacién de investigadores del
Derecho, Labanca y Noacco se han preocupado de un tema novedoso
en nuestro acervo bibliografico, lo que demuestra su postura frente a
los problemas que nos plantea la hora.

Ambos son jévenes abogados y profesores universitarios, que unen
a otros antecedentes destacados el haberse preocupado por temas de
actualidad como los contratos bancarios, prometiéndonos desde ya una
obra completa sobre crédito documentario, en colaboracién también
con Alejandro Vera Barros.
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3—LA OBRA

Mostrando también una plausible inclinacién, a veces ausente en
los trabajos tradicionales se dedican con preferencia los autores a la
presentacion de las cuestiones doctrinarias que se suscitan con motivo
de las instituciones que tratan, tomando también una posicién personal
al respecto.

Con ello no indicamos que queden excluidos los aspectos destina-
dos a explicar lo operativo de ambos métodos de utilizacion del cré-
dito bancario, cosa que se desarrolla en el libro, mostrando sus carac-
teres generales mas destacables.

Tras senalar en la introduccién la existencia de figuras no recibi-
das por la legislacion positiva, analizan luego la relacion entre los “con-
tratos bancarios” y el descuento y apertura de crédito, en breves pa-
rrafos que quizd hubieran merecido una mayor explicitacion para lle-
tgar claramente a quienes estin ausentes de la consulta diaria de estos
emas.

En el capitulo I se analiza en particular la apertura de crédito,
dando una nocién general de la operacion (§ I) ¥ un concepto técnico,
donde ensayan una definicion y toman partido por considerar al con-
trato consensual y de prestaciones correlativas (bilateral) entendiendo
que el pago de comision por el acreditado “bilateraliza” el acuerdo.
Sefialan que es un contrato de ejecuciéon continuada o periédica (cree-
mos que, sin embargo, puede ser ejecutado en un solo acto) y oneroso.
No estan de acuerdo con Garrigues, cuando éste opina que el crédito
es el objeto del contrato, senalando que el eréedito s6lo es el resultado
econdmico (causa) y no el objeto,

Al analizar la estructura del contrato (§ III) primero se pronuncian
sobre la obligacidon del banco (de pagar una suma de dinero al propio
acreditado o a un tercero o de realizar un acto cualquiera que tenga
contenido final dinerario) estimando que ella es pura y simple, aun-
gue puede quedar sujeta a término extintive (después del cual no se
puede utilizar del crédito concedido).

Rechazan la tesis de la obligacion condicional o a término y estu-
dian sus particularidades cuando el banco cumple con su parfe en el
contrato suscribiendo avales o fianzas por el acreditado, aceptando le-
tras que él gire, o descontando documentos.

En este mismo paragrafo contemplan el derecho del acreditado,
donde no participan de la nocion de “creditamiento” (puesta a dispo-
sicion del acreditado de la suma fijada en el contrato, por el banco)
estimando que ella no refleja sino e] derecho de crédito del cliente
para con el banco, idéntico a cualquier otro de idéntico contenido per-
zonal (véase en la moderna doctrina italiana el trabajo de Renato Mic-
cio en “Banca, borsa e titoli di eredito”, abril-junio 1964, “Profili ge-
nerali dell’apertura di eredito baneario”, pag. 193, donde se analiza nue-
vamente el tema y se adopta una postura similar a la de los autores,
en el punto).

Estiidianse también las obligaciones del acreditado (pago de co-
mision, devoluciéon de lo utilizado e intereses) continuando con el ana-
lisis de la naturaleza de la apertura de crédito (§ IV), donde tras
enumerar las doctrinas mas salientes (mutuo, promesa de mutuo, ¥
contrato preliminar) creen que nos encontramos ante un contrato ati-
pico, es decir, con peculiaridades propias que los distinguen de los
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otros conocidos, finalizan con el desarrollo de las “vicisitudes” del con-
trato (V), donde se refieren al mutuo disenso, a la resolucién por in-
cumplimiento, al desistimiento unilateral (donde rechazan esta facul-
tad si es ejercitada sin motivo), la renovacidon y prorroga y la muerte
v quiebra del acreditado.

En el capitulo II se ocupan del contrato de descuento, del que tam-
bién dan una conceptuacion genera] y su caracterizaciéon juridica, afna-
diendo conceptos sobre la evolucion historica.

Se dedican a enunciar las obligaciones del descontante y descon-
tado, indicando que también en nuestra ley debe considerarse que es-
tamos ante un contrato innominado (§ 6, pag. 65).

Por ese motivo separan al descuento del mutuo y de la cesién de
créditos, enumerando las diferencias con ambas figuras tipicas. Se ocu-
pan también del descuento de titulos cambiarios y de las relaciones
con el credito documentario (§ 9 y 10). Al decir algunas palabras so-
bre el redescuento (§ 11) destacan gque se trata de una operaciéon de
dgscug:;}t:n tipica, en cuanto a su finalidad, contenido y estructura (pa-
gEina ;

4— LA CRITICA

: _I-EI!Emns anticipado nuestra favorable opinién respecto del tema
elegido.

Su tratamiento nos parece adecuado, en el sentido de que se uti-
liza una precisa técnica expositiva y se enfrentan los principales pro-
blemas de los institutos abordados, tomando los autores en todos los
casos una clara postura doctrinaria.

De la dicho se desprende que la obra es Gtil para el conocimiento
de los contratos a que se refiere y brinda material para la profundi-
zacion del tema, dando la base suficiente al lector gue desea infor-
marse sobre los aspectos mas debatidos y sobre los que integran el
estudio de la materia. El balance, pues, es positivo, sobre todo en nues-
tro derecho donde se necegitaba una obra de tal envergadura para
iniciar los estudios de la materia con una base sdlida.

Finalmente, y como toda critica debe contener un anélisis total del
contenido de un trabajo (v no la mera resefia de los aciertos, que en
esta obra son muchos) disentimos con los autores cuando indican que
si el banco desea ejecutar el contrato una vez decretada la falencia del
acreditado, debera someterse a la ley del dividendo y cobrar en moneda
de quiebra. No nos parece exacto: si la cosa (en el caso, el dinero o
el aval, etc.) no hubo de ser “entregada” al fallido, sélo tiene el banco
(“in bonis™) la facultad de resolver el contrato dentro de los tres dias
de publicado el auto de quiebra (art. 114). En consecuencia, si desea
cumplir (con lo que resta, luego de la quiebra) deberia aguardar a la
decision del sindico o liquidador. Si estos resuelven el contrato, no
podra imponer su cumplimiento a la masa ni tampoco cumplirlo con
el fallido; si el sindico o liquidador quiere de todas maneras cumplirlo,
por la parte pendiente, sera un crédito de la masa y no en la masa. De
esa forma, nunca el banco, por las prestaciones alin pendientes, podra
imponer su deseo de cumplir el acuerdo (el art. 114 lo faculta sélo a
resolverlo) y en consecuencia no se dara el caso de que por las pres-
taciones posteriores a la quiebra del acreditado pueda ver verificado
como acreedor del fallido y cobrar en moneda de quiebra (cuando pa-
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gue un tercero acreedor del fallido entrara en la masa, pero por su-
brogacién, no por el respectivo contrato).

Sefialamos que al hablar los autores de “cesion” del crédito, en ma-
teria de descuento, hubieran mejorado la exposicién si se referian a
la “transferencia” del crédito, puesto que al poderse realizar esa trans-
ferencia por via de endoso, el utilizar el término “cesién” puede llegar
a confundir, sin perjuicio de ser o no técnicamente lo méas adecuado.

Finalmente advertimos que los autores han contado con una ex-
tensa bibliografia, como se desprende de la seriedad con que abordan
los temas ¥y su ilustracion sobre los principales problemas doctrinarios.
Sin perjuicio de que nos parece que la cita innecesaria redunda en per-
juicio de la claridad, y puede denotar una excesiva presuncidon cienti-
ficista, en el caso, y ante lo poco frecuente del tema en la literatura
nacional, nos hubiera parecido acertado un mayor acopio de notas con
referencia a los autores que han abordado el tema (de gran actualidad,
veanse los trabajos sefialados y el de Angeloni, “Lo sconto” en “Ban-
ca, borsa e titoli di credito”, julio-setiembre 1964, pag. 347 y sus citas)
o bien un resumen general de los trabajos consultados, en general y
en especial. Quedaria asi completa la prolija exposicion del tema que
se realiza en el trabajo y brindaria al lector interesado la fuente
para cualquier inguietud vinculada a esas instituciones, (*)

Hetctor ALEGrRiA

Profesor de Derecho Comercial en la Facultad de Ciencias Juridicas,
Politicas ¥y Sociales de la Universidad del Salvador ¥ en la Facultad
de Derecho y Ciencias Sociales de la Universidad Nacional de Buenos
Alres, Juez Nacional de Primera Instancia en lo Comercial.

(*) Dado el caricter del presente nimero omitimos publicar en &l la sec-
ciéon Revista de Revistas, la cual aparecerd en el préximo ntmero con un
resumen general de las Revistas recibidas en los tltimos dos afios.
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